
Planen Sie selbstständig Ihren Tag und setzen Sie Prioritäten. Bauen Sie Ihr Netzwerk aus und 

gewinnen Sie Kunden. Packen Sie mit an und seien Sie erfolgreich � mit hochwertigen Produkten 

und einem starken Team im Rücken.

Zur Verstärkung unseres Teams in der Region um Mannheim, Stuttgart, München und Nürnberg

suchen wir eine engagierte Persönlichkeit als

Ihre Aufgaben

• Sie sind für die Vertriebsaktivitäten und den Umsatz der Bereiche Fliesen und Bausto� e 

 in der Region verantwortlich.

• Die persönliche Führung und Unterstützung der Außendienstmannschaft gehören zu Ihren Hauptaufgaben.

• Sie haben die strategische Weiterentwicklung der Vertriebssparten im Blick und führen 

 Markt-/Wettbewerbsanalysen durch.

• Als Ansprechpartner (m/w/d) für alle kaufmännischen Fragen aus der Praxis sind Sie im engen Austausch  

 mit allen Abteilungen und begleiten Großkunden/-projekte persönlich.

• Sie stimmen sich regelmäßig mit der Leitung D/A/CH ab und erstatten Bericht.

Ihr Pro� l

• Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische/technische Ausbildung oder Studium

• Erfahrung im technischen Vertrieb von Bausto� en, gern mit Führungsaufgaben

• Freude am persönlichen Netzwerken, Beraten und Verkaufen

• Souveränes Auftreten als begeisternde und gestaltende Führungskraft (m/w/d)

• Strukturiertes, ergebnisorientiertes und unternehmerisches Denken und Handeln 

Unser Angebot

Als inhabergeführtes mittelständisches Unternehmen ist Botament seit drei Jahrzehnten im Markt erfolgreich. 

Wir leben fl ache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und große Gestaltungsfreiheit. 

Unsere Mitarbeiter profi tieren von individuellen Entwicklungsmöglichkeiten, der Sicherheit eines profi tablen 

Unternehmens und von attraktiven Zusatzleistungen. Unterstützt werden Sie von einem aufgeschlossenen 

und engagierten Vertriebsteam.

Bewerben Sie sich bei BOTAMENTfi!

Wir sind gespannt auf Ihre Bewerbungsunterlagen (Anschreiben, Lebenslauf und Zeugnisse). 

Bitte senden Sie diese an die angegebene E-Mail mit der Referenz DE-202104-VLS.

Ihre Ansprechpartnerin

Botament® Systembausto� e 
GmbH & Co. KG 
Frau Nicole Idczak 
Am Kruppwald 1 • 46238 Bottrop 
karriere@botament.de

Über Botament 

Als ein Unternehmen der

MC Bauchemie-Gruppe sind wir Anbieter 

von Produkten und Produktsystemen für 

Neubauten und Sanierungen.

Von der innovativen Bauwerksabdich-

tung über die klassische Bodentechnik 

und die vielfältigen Fliesenverlegepro-

dukte bis hin zu sicheren Lösungen für 

Nass- und Feuchträume – Botament 

bietet seit fast 30 Jahren eine umfassen-

de und in der Branche einmalige Kombi-

nation an echten Problemlösungen.

Zu unseren Kundengruppen zählen ne-

ben dem Profi -Handwerk der Fach-han-

del, Architekten und Planer sowie private 

und ö� entliche Bauherren.

Vertriebsleiter (m/w/d) Süd
Fliesen- & Bausto� technik


